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構成要素
・契約数
・契約＠

売上予算

契約＠ 高額

契約＠ 中額

契約＠ 低額

契約数×
契約数×
契約数×

・何を （商品）
・どこに （攻め先）
・どのように （提案手法）
・どれくらい （PR、提案量）
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商談スパン⻑

商談スパン短い
全ての⾏動計画を俯瞰で観て
個人の⽉間⾏動量として
実現できるか否かの確認

予算達成に対する⾏動計画⽴案の前提要素
契約数 少

契約数 多


